* Projet

Créée en juin 2017, TWINSCORP développe une planche de stand-up paddle innovante, le standup est une  pratique en plein essor (debout sur une planche avec une pagaie sur une eau calme).

La promesse est de pouvoir observer à travers Le StandUp by LOEVA® les poissons et les coraux dans des eaux Turquoises. de jour comme de nuit dans les oceans du monde entier.

Grâce à un matériau issu d’un co-développement avec un des leaders français de la chimie ARKEMA, et sa conception qui repose sur un procédé d’apport de ce matériau (injection), Le StandUp by LOEVA® offre un rendu visuel deux fois plus transparent que le verre et est quasi-incassable. 
Il sera est équipé d’un système d’éclairage LED intégré et recouvert d’un vernis innovant. La structure centrale de la planche est organisée autour d’une pièce de support rigide en carbone aéronautique, important pour soutenir le poids de la personne. qui intègre les plaques transparentes.
Une première série sera lancée en octobre 2019, et un paddle sera présenté lors du G7, organisé à Biarritz fin août.
La production sera gérée principalement en interne. Le thermoformage (technique qui consiste à prendre la plaque de verre transparente, la chauffer et la mettre en forme avec un moule) et l’application du vernis , les batteries seront sous-traités.
Depuis son démarrage, Twinscorp souhaite avant tout développer un projet industriel, en y associant des technologies de pointe, des innovations en matériaux et des entreprises du territoire.

* Equipe

Deux cofondateurs : Vanessa Pretotto, consultante spécialisée en développement de projets industriels (aéronautique, automobile et médical) et commerciaux depuis 15 ans, et Laurent Jaurey avec 20 ans d’expériences entrepreneuriales. 

Twinscorp prévoit de recruter 4 personnes en 2019, et 5 autres en 2020.  

* Offre et modèle économique

Le StandUp by LOVEA® est destiné à un marché de niche, celui de l’ultra-luxe : hôteliers, yachting, et particuliers (à la marge). 

Le modèle de revenu choisi est la  location pour les hôtels et la vente de planches en BtoB pour le marché du yacht. Vente directe pour le BtoC et le crédit bail et/ou vente directe pour le BtoB (hotel et Yachting) 

Concernant le marché des hôtels, Twinscorp travaille sur a défini une offre commerciale pour 80 hotels repartis dans le monde entier avec deux hôtels situés sur deux îles de la Polynésie française. Aujourd’hui, tous les hôtels ciblés par Twinscorp sont déjà équipés de paddle « classiques ». Le StandUp by LOVEA® leur permettra de se différencier.

Aussi, un Un partenariat a-t-il conclu avec le prestigieux Salon du Yachting de Monaco, Premier salon Nautique au monde salon annuel de la grande plaisance internationale. Déjà présent sur le salon lors de l’édition 2018, Twinscorp a pu exposer son paddle « Le StandUp by LOEVA® » et, en tant que partenaire, a remis le prix du Design lors de la cérémonie des « récompenses du super-yachting ».  LOEVA sera présent sur le salon en 2019, à la soirée d’inauguration et durant le salon au Stand QA6.

Twinscorp innove en proposant une marque de luxe inexistante dans le monde des produits de glisse. Comme le veut l’usage sur le marché de l’ultra-luxe, la communication se fera de façon confidentielle dans un premier temps (pas de marketing standard).

* Plan de Financement

Twinscorp a été créée initialement avec un capital de 120.000 € (dont 20.000 € en numéraire). 

[bookmark: _GoBack]Des apports en comptes courants ont été injectés en 2018 par les fondateurs pour un montant total de 200.000 €, et au printemps 2019, ce sont 60.000 € supplémentaires qui ont été apportés par de nouveaux investisseurs personnes physiques.
Il est proposé une aide de 50.000 € pour contribuer aux besoins liés au démarrage de l’activité.

